
合資会社  開花亭

本格ガストロノミック・レストランで作る

“デリバリーサービス”

スマレスト福井のご説明

ウィズ＆ポスト・コロナ時代を見据えた飲食店の生き残り戦略



コロナ禍のおける付加価値型飲食店の課題

感染の拡大・収束の見通しが難しく、

店内実食が可能な平時に戻るには、まだ時間がかかりそう…

デリバリービジネスに参入したい（これまでに参入した）が

配達まで人手が回せない…

既存顧客に「店内飲食と同等の体験」を

デリバリーで提供できるかどうか不安…

既存サービスの手数料が高い…

「自分の店の価値」をデリバリーでも

きちんとお客に伝えたい…

人手不足

高額手数料

品質担保

価値提供

感染拡大
課題01

課題02

課題03

課題04

課題05



「スマレスト 福井」の特徴

築き上げたお店の

ブランドやイメージを
崩すことなく、
デリバリービジネスに
参入できます

ホームページに

お店のこだわりを
お客様にご説明できる

専用ページを設けます

F E A T U R E . 1

既存サービスと比べて

手数料が安いため、
高単価・小ロットの商品を
提供したいお店に最適です

低単価・高頻度で、
手間ばかりかかるのは避けて、

受注当たり単価を
あげたいお店向けの
サービスです

F E A T U R E . 2

商品の価値を理解した

専属契約の
配送会社スタッフが
お届けします

商品がお客様の

お手元に届くまでが

価値だとお考えの
お店に

F E A T U R E . 1



1.発注データ

4.受注回答
　（料金計算・決済）

8.商品お届け

スマホやPCから発注

5.配達依頼データ

スマレスト福井の仕組み

6.配達依頼

2.発注データ

3.受注可否回答

7.商品
　ピックアップ

7.商品ピックアップ

顧客 受注サーバー

当社（開花亭 kuri-ya）
配達会社

（キャスト・トランスポート）

参加飲食店

2.発注データ8.商品お届け
店内料理

お弁当
ギフト

配達スタッフ

温度管理のできる
乗用車で

丁寧に配達します

6.集荷依頼

ヤマト宅急便

商品によっては県外への
発送も可能です

開花亭kuri-yaの施設免許・損害賠償保険で製造

調理仕掛品・お持ち込み 冷凍保存

受注

解凍
あしらい等
盛り付け

出荷

仕上げ調理

プロトン冷凍
開花亭kur i - yaの
超高速冷凍機プロ
トンを使えば、受注時に
出来立ての料理を
提供可能

参
加
飲
食
店
様
に
よ
る
事
前
調
理

運営側加盟飲食店様共通（飲食店・運営側）

※配達料については
   各 飲 食店様から
   お客様までの距離を
   計算して受注時に
   精算します

※当社をゴーストキッチンとして利用することも可能です。8月より運用開始予定。



「スマレスト 福井」の費用

システム維持手数料 月額 /  ￥1 5 , 0 0 0（税別）

販売手数料 受注額の1 0%（税別）

配達料 一件 /  ￥1 , 0 0 0（税別）

売り上げによって
販売手数料がお得に！

¥700,000

¥150,000
※月間売上合計が￥150 , 001～￥700 , 000（税別）までは
　受注額の10%（税別）
※別途クレジット等の決済手数料、配達料がかかります

月間売上合計が15万円以下の場合、
販売手数料が無料です。
また、70万円を超えると販売手数料が
¥70 , 000のみとなるお得なシステムです。

月間売上合計

手数料無料！

手数料¥70,000のみ！



「スマレスト 福井」の費用

システム登録料

￥1 5 0 , 0 0 0（税別）各店の紹介ページ作成

￥3 0 , 0 0 0（税別）商品の写真撮影（4点）
シェフのポートレート／店舗外観／本サービスに掲載する商品写真／実店舗のメニュー1品を撮影

初回ご登録20社（店）様に限り システム登録料が無料！
※大変恐れ入りますが、加盟店登録には所定の審査がございます

※写真は例です



月間売上合計が￥150,000を超えているので無料

加盟店様の収支シミュレーション ※必ずしも収益を保証するものではありません

※送料をお客様負担とすることも可能です。（例：¥10,000以上のご発注で送料無料など）

収入 製薬会社からのお弁当発注（例） ￥2,500（税込）×10ヶ＝￥25,000
週3回（月12回）￥25,000×12回＝￥300,000（月商）

販売手数料 ￥300,000×10％＝￥30,000

クレジットカード手数料 ￥300,000×3.25％＝￥9,750

配達料  ［一件当たり /  ￥1 , 1 0 0（税込）］ 12回×￥1,100＝￥13,200

支出 システム維持手数料 一月当たり / ￥16,500（税込）

差益 粗利益 ￥300,000－（支出：￥30,000＋￥9,750＋￥13,200）＝￥247,050

原材料費（例） ￥300,000×30％＝￥90,000

差益 ￥247,050－￥90,000＝￥157,050



「スマレスト 福井」のメリット

アパレル会社、バイオベンチャーを経て、2008年に
SmileCircle株式会社を設立。
「素晴らしい食品をつくりながらも商売下手な」
生産者に代わって販路拡大、昇進開発を
担う傍ら、1 4年に株式会社グランドフード
ホールを設立。兵庫県芦屋市と東京・六本木に
店舗を展開。百貨店など約100社の販売先、
全国各地の約2600社のメーカーと取引する。

岩城紀子

デリバリー向けの大掛かりなシステム開発の

投資負担が必要ありません

請求書発送や調理スタッフ手配といった
煩わしさから解放され、

商品開発と調理に専念できます

加盟店様の付加価値を重んじたサイト構築により、

圧倒的な差別化が図ることができ、
さらに手数料も割安です

全国的な販路を持つバイヤーや、
メニュー企画コンサルタントらとの連携により、

新たなデリバリービジネスの
商品開発をサポートします

経営のプロフェッショナルが
的確にアドバイスをいたします

※別途「福井グルマンディーズ事業協同組合」 にご加入いただく必要があります



お申し込み・ご質問は
スマレスト福井  事務局（開花亭）に
メールでお問合せ下さい

k u r i - y a @ k a i k a t e i . b i z

追って、担当者からご連絡させていただきます

当面の間、福井市内の店舗様を対象とさせていただいております

件名に「参加希望」「興味あり」と記入いただき、

加盟ご希望の店名／店舗住所・電話番号／料理ジャンル／主要商品の価格帯  を

併せてお示し下さい

※電話でのお受付は致しておりません

初回ご登録20社（店）様に限り システム登録料が無料！
※大変恐れ入りますが、加盟店登録には所定の審査がございます


